
 

 
Ihre Aufgabe: 
 

 Umfassende fachliche und kaufmännische 

Kundenbetreuung im nationalen und internationalen 

Umfeld 

 Marktrecherche und Ausbau der Dienstleistungen 

im Bereich pharmazeutischer Analytik  

 Planung und Weiterentwicklung des 

Neukundengeschäftes 

 Reisetätigkeit zum Ausbau bestehender und neuer 

Geschäftsverhältnisse 

 Enge Kooperation mit den Kollegen vor Ort und 

strategische Weiterentwicklung des Bereiches 

 

Was wir Ihnen bieten:  

 Einstufung gem. Entgelttarifvertrag 

 Homeoffice nach Vereinbarung 

 Ein angenehmes kollegiales Arbeitsklima  

 

Interessiert? 
 
Bitte richten Sie Ihre vollständigen Bewerbungsunterlagen 
unter Angabe unserer Referenznummer:  628 
an Frau Kerstin Tiedemann aus unserer Personalabteilung: 
 
career@lohmann-pharma.de. 

 
Sie bringen idealerweise mit: 

 Eine naturwissenschaftliches Studium(Chemie, 
Wirtschaftschemie, Biologie)  

 Kenntnisse in der Pharma-
/Lebensmittelanalytik 

 Erfahrungen im Vertrieb, ebenso 
Berufserfahrungen in den genannten 
Bereichen als Key-Account-Manager oder 
Wirtschaftschemiker  

 Sicherer Umgang mit MS-Office 

 Sie sollten kommunikationsfreudig und bereit 
zum Reisen sein und die Fähigkeit besitzen, 
Kunden zu begeistern 

 Sie überzeugen durch ein sicheres Auftreten, 
eine selbständige und kundenorientierte 
Arbeitsweise, Einsatzbereitschaft und 
Teamfähigkeit 

 Gute Deutsch-/Englischkenntnisse 

 Führerschein der Klasse B 

 

 

 

Chemiker für den Vertrieb - Wirtschaftschemiker /  
Chemieingenieur Pharmazeutik (m/w/d) 

für den Vertrieb  

d) 

 

 

 

 

 

  

Wir suchen Sie als  

 

Die Herstellung unserer Arzneimittel erfolgt gemäß gültiger Herstellungsanweisung unter Einhaltung der betreffenden 
Hygieneanweisungen und arzneimittelrechtlichen Vorschriften.  


